Carl strategl baharu tangam isu rumah tak terjual
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: kediaman siap dibina tetapi tidak terjual

bag1 tempoh masa itu dengan jumlah nilai kese
luruhan RM18.96 bilion.

Situasi ini menimbulkanh tanda tanya apablla ma-
sih ada pemaju perumahan tetap membangunkan
hartanah kediaman sedangkan masih terdapat ba-
nyak unit rumah belum terjual. Apakah faktor men-
dorong kepada kegagalan penjualan rumah. Apa pu-
la strategi dilaksanakan bagi mengatasi masalah
pemlhkan rumah dalam kalangan masyarakat. .

Terdapat beberapa perkara dikenal pasti sebggal
faktor penyebab banyak unit kediaman gagal-di-

.| jual, antaranya adalah harga rumah terlampau
tinggi, terdapat lambakan di pasaran serta syarat
kelulusan pinjaman perumahan ketat. ;

Dapat dilihat, kadar nilai inflasi terkini adalah

‘nilai 1.5 peratus sejak Disember 2023. Tambahan
pula, keadaan nilai inflasi semakin meningkat
mendorong peningkatan nilai sesebuah hartanah
perumahan disebabkan penmgkatan kos pembehan
bahan binaan.

Berdasarkan realiti masa Kini, kenalkan ga]l se-
dia dengan kenaikan pantas nilai sesebuah unit
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Setiap tahun begitu banyak unit peru- -
mahan dibina pemaju perumahan sama
ada di kawasan bandar dan luar bandar.

Beratus-ratus syarikat terbabit dalam ak- -

tiviti perniagaan dan pembangunan har-
ta tanah berdaftar dengan Persatuan Pe-
maju Hartanah dan Perumahan Malaysia
(REHDA) berdasarkan data dikemas kini
pada 2 Disember 2023. ’ ;
Berdasarkan Laporan Pasaran Harta Ta-
nah bagi Separuh Penggal Ketiga 2019 di-
keluarkan Jabatan Penilaian dan Perkhid-
matan Harta (JPPH), terdapat 31,092 unit

~ fpex:umahan ek e ramalpertikir
beberapa kali untuk membuat keputusan membeli

rumah baharu atau pertama mereka.

&8 Harga rumah fterus meningkat B

Sementara itu, banyak pemaju giat membangun-
kan kawasan baharu dengan pembinaan pelbagai
jenis kediaman sama ada kategori kediaman me-
wali, sederhana, rendah dan juga projek peruma-
han rakyat. Namun, akibat persaingan hebat an-
tara pemaju, harga rumah meningkat naik dengan
hebatnya.

Situasi permintaan perumahan rendah dengan
keadaan bekalan tinggi menyebabkan pelbagai ;
program diwujudkan pihak pemaju atau kerajaan
untuk memastikan rahiai individu mampu men-
‘dapatkan kediaman selesa, selamat dan berdaya

‘huni untuk didiami bagi membentuk unit keluarga
- | harmoni. : i

Kera)aan atau pemaju perlu wujudkan pelbagal program bagl memasnkan rakyat memiliki kedlaman selesa.
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Bagaimanapun, sehingga' kini masih ramai in-
dividu gagal mendapatkan kelulusan pinjaman
pembelian rumah daripada bank. Hal ini kerana
bank lebih berhati-hati meluluskan pinjaman pe-
rumahan atau mengenakan syarat pinjaman lebih
ketat akibat keadaan ekonoml semasa tidak begltu
stabil.

Terdapat banyak perkara perlu diambil kira p1
hak bank sebelum meluluskan pinjaman kepada
peminjam berpotensi bagi mengelakkan berlaku
masalah ketidakmampuan pembayaran semula p1n—
jaman.

Oleh itu, intervensi kerajaan menerusi sokongan
pemaju serta entiti pengurus hartanah seperti UDA \
Holdings Berhad (UDA) dan Syarikat Perumahan
Negara Berhad (SPNB) amat perlu bagi mengatasi
masalah lambakan unit perumahan tidak terjual di
samping membantu rakyat membeli ked1aman
mampu m111k .



